
明倫国際法律事務所

・事業の「付加価値」を高め、長く競争力を維持するための「法務部門」の役割
・中小企業での「法務」活用事例
・知的財産や営業秘密、ノウハウ、データなどを活用し、収益向上につなげる
　ための具体的手法
・経営者にとって「事業パートナー」となる「法務部門（担当者）」の育成

講師

講演内容

弁護士 田中雅敏 氏

山口県下関市出身。平成６年に慶応義塾大学を卒業
後、弁護士となる。その後、弁護士登録を経て、現在
明倫国際法律事務所代表パートナー弁護士。専門
分野は、知的財産権、中国等の対外取引に関する支援
業務、契約書作成や債権回収、事業再編や労務管理
など多岐にわたり、問題解決のプロフェッショナル
として活躍している。

お問合せ
お申込み

※新型コロナウイルス感染拡大の影響にて、やむを得ず研修の予定を変更または中止する場合があります。

受講料 一般 ： 3,000 円　／　賛助会員様 ：無料

日　時 令和4 年２月１５日（火） ９：30～ 11：30

https://www.ymg-hrd.jp/

おすすめ◎おすすめ◎

特に！こんな方に

・法務や総務関連の部署で・法務や総務関連の部署で
「コストセンター」ではなく「コストセンター」ではなく
「プロフィットセンター」として「プロフィットセンター」として

会社の収益に役立つ会社の収益に役立つ
業務を提供したいと業務を提供したいと
考えている方考えている方

価値の高い」商品やサー価値の高い」商品やサー
ビスを提供したい事業者ビスを提供したい事業者

・他とは異なる「付加・他とは異なる「付加

・競争力や収益力を高める

活用できるかを知りたい活用できるかを知りたい
経営者経営者

ために「法務」がどうために「法務」がどう

ぜひご参加ください！ぜひご参加ください！

企業内の「法務の役割」とは、単に「トラブル」の解決や予防に止まりません。「事業を大きくかつ安定して

成長させる」、「しっかり投資を回収できるビジネススキームを作る」といった、会社を成長させる力が
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中小企業のための

2022

9:30～11:30

2 15/ T
ue

会　場 KDDI維新ホール会議室 204（山口市） WEB配信もあります

法務意識向上セミナー法務意識向上セミナー

あなたの知らない「法務の力」あなたの知らない「法務の力」
～「ブレーキ」ではなく、会社を成長させる「羅針盤」としての法務の活用～～「ブレーキ」ではなく、会社を成長させる「羅針盤」としての法務の活用～

「儲かる会社」に変える、「儲かる会社」に変える、

定　員 15 名 対　象 県内中小企業、賛助会員様
※1 社 2 名まで


